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. STRATESKO
POSLOVNO
UMREZAVANJE




1. STRATESKO POSLOVNO UMREZAVANIE

1. Razvoj strategija za povezivanje
2. ldentifikacija kljucnih partnera i resursa

3. Povezivanje s lokalnim poslovnim zajednicama i udruzenjima



KAKO?

1. Definisanje ciljeva

2.Analiza trzista

J.ldentifikacija kljucnih partnera i resursa
4. Segmentacija partnera

H.Istrazivanje partnera

b.Povezivanje s lokalnim poslovnim zajednicama i-udruzenjima



2. KOMUNIKAGHSKE
VJESTINE ZA
PODUZETNIGE




2. KOMUNIKACIJSKE VJESTINE ZA PODUZETNICE

o Asertivna komunikacija: lzrazavanje vlastitih potreba i stavova na jasan nacin i sa
postovanjem

e |zgradnja odnosa: Kako razviti i odrzavati uspjesne poslovne odnose
e Prezentacija vjestina: Efikasno prezentiranje vaseg poslovnog koncepta i proizvoda/usluga

e Pregovaracke vjestine: Taktike za uspjesno pregovaranje i postizanje win-win rezultata



ASERTIVNA KOMUNIKACHA

e |zrazavanje potreba i stavova
o Slusanje i razumijevanje

¢ |zgradnja odnosa

e Povezivanje s ljudima

e (drzavanje odnosa
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PREZENTACIJSKE VJESTINE:
PRIPREMA PREZENTACIJE
JAVNI NASTUP
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PREGOVARACKE VIESTINE:
PRIPREMA ZA PREGOVORE
TAKTIKE PREGOVARANJA



RAZVIJANJE KOMUNIKACHSKIH VIESTINA KLJUCNO JE ZA USPJEH PODUZETNICA JER
OMOGUCAVA IZGRADNJU ODNOSA, EFIKASNO PREZENTIRANJE IDEJA |
PROIZVODA/USLUGA TE USPJESNO PREGOVARANJE S PARTNERIMA | KLIJENTIMA.



3. DIGITALNO
UMREZAVANJE

KORISTENJE ONLINE PLATFORMI
ZA POSLOVNU KOMUNIKAGIJU




3. KORISTENJE ONLINE PLATFORMI ZA POSLOVNU KOMUNIKACHU

O 66O

FACEBOOK LINKEDIN WHATSAPP




@ LINKEDIN

e |zrada profesionalnog profila
e Povezivanje s relevantnim osobama
e Aktivno sudjelovanje

* [razenje poslovnih prilika



ﬁ FAGEBOOK GRUPE ZA PODUZETNICE

o Pronalazenje relevantnih grupa
o Aktivno sudjelovanje

o Umrezavanje izvan grupe



@ WHATSAPP GRUPA ZA POSLOVNO UMREZAVANJE

e Stvaranje grupe
o Definiranje pravila

o ‘Aktivno sudjelovanije



4.RAZV0J ONLINE
PRISUTNOSTI




4. RAZVOJ-ONLINE PRISUTNOSH

e |zgradnja profesionalnog profila
e Profilna slika
e (pis profila

o Azuriranje profila
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2. SAJMOVI |
POSLOVNI
DOGADAJI




0. SAIMOVI | POSLOVNI DOGADAJI

o Prakticni savjeti za uspjesno ucesce na sajmovima i poslovnim dogadajima

o Azurirana lista sajmova - prilog od vanjskotrgovinske komore



PRAKTICNI SAVJETI ZA USPJESNO UCESCE NA SAIMOVIMAT
POSLOVNIM DOGADAJIMA

Priprema i planiranje Definisanje ciljeva Istrazivanje dogadaja

Planiranje izlagackog prostora Aktivno sudjelovanje na dogadaju Interakcija s posjetiteljima

Uvezivanje s drugim sudionicima



0. SAIMOVI | POSLOVNI DOGADAJI

Azurirana lista sajmova - prilog od vanjskotrgovinske komore
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PRIMJER: SAJMOVI/KONGERESI/KONFERENGIJE

DATUM

NAZIV SAJMA

SAJAM TURIZMA BANJA LUKA 2024
4. medunarodni sajam turizma

27. Medunarodni sajam
GRAMES DEMI 2024

Medunarodni sajam privrede
“BANJA LUKA EXPO 2024

25 MEBUNARODNMNI SAJAM
GOSPODARSTVA
MOSTAR 2024,

MEBHHARUDNI SARAJEVSKI SAJAM
KNJIGA | UCILA 2024,
35. Medunarodni sajam knjiga i ucila

SARAJEVO TRAVEL FEST 2024
Sajam turizma i ugostiteljstva

MJESTO ODRZAVANJA

BANJA LUKA
Dvorana Centar

ORGANIZATOR

RS Consulting & Trade doo,
Banja Luka

BAMN]A LUKA
Banjalucki Velesajam

Sajam doo
Banja Luka

BANJA LUKA
Univerzitetski grad
(kampus)

Elite Fair d.o.o.
Banja Luka

MOSTAR Mostarski sajam doo
Slobodna zona Hercegovina |Mostar
- Rodod

KJP Centar Skenderija

SARAJEVO |Sarajevski sajam, Sarajevo

Centar Skenderija

SARAJEVD
Centar Skenderija

|KJP Centar Skenderija
Sarajevski sajam, Sarajevo

KONTAKT PODACI

Pilanska bb, 78000 B.Luka

Tel/fax: +387 51 491 197

Mob: +387 65 635 083
bl.sajamturizma@gmail.com
www.banjaluckisajamturizma.com

Pilanska bb, 78000 B.Luka

Tel/fax: +387 51 333 220; 051 333 223
Mob: +387 61 479 364
info@blsajam.com
www.blsajam.com

Pilanska bb, 78000 B.Luka
Telffax: +387 51 491 197
Mob: +387 65 635 083
info@banjalukaexpo.com
info@elitefairbl.com
www.banjalukaexpo.com

Rodof bb, B2000 Mostar

Tel/fax: 4387 36 350 194; 350 080
Mob. +387 63 890 602
info@mostarski-sajam.com
biro@mostarski-sajam.com
www.mostarski-sajam.com

Terezija bb, 71000 Sarajevo
Tel/fax:+387 33 226 612; 033 226
614;

damir.p@skenderija.ba
marketing@skenderija.ba
www.skenderija.ba

Terezija bb, 71000 Sarajevo
Tel/fax:+387T 33 226 614; 033
201183
dejana.s@skenderija.ba
marketing@skenderija.ba
www.skenderija.ba



PRIMJER: OSTALI DOGADAJI T MANIFESTAGIHE

R. B. DATUM NAZIV SA|MA MJESTO ODRZAVANJA ORGANIZATOR KONTAKT PODACI

SARAJEVO sfera doo Cevrina 9-a,
Hotel Hills, Mostar BE000 Mostar
SFERA 2024 "Tehnologija Betona" Tel/fax: +387 36 578 259;
Mob: +387 61 734 221
naida.memic@sfera.ba
elvira.maric@sfera.ba
www.sfera.ba

. o A . GRADISKA UdruZenje poljoprivrednih Knjaza MiloZa 21,
Savjetovanje | sajam mijekara Salon Felikitas, Romanovci bb |proizvodaéa mljekara - Republike|78000 Banja Luka
Republike Srpske srpske, Tel.Mob. 051 492 997;
27.-28.02. 065 338 526
uppmrs@gmail.com
www.mljekarirs.com

SARAJEVO sfera doo, Cevrina 9-a,
Hotel Hills Mostar BEOOO Mostar
Sajam HUBIH - sajam za kuhare, Tel/fax: +387 36 578 259;
barmene, konobare, menadiere, Mob: +387 61 734 221
viasnike hotela i restorana i, naida.memic@sfera.ba
turisticke radnike www_ hubih.sfera.ba
www.sfera.ba

05.-06.03.

SARAJEVO Udruienje DIO i|Saraci bb Morica Han,

Trg oslobodenja - Alija|PROMOCULT doo Sarajevo, 71000 Sarajevo

Izethegovic Mob:+387 61 100 415;
GASTRO - EKO FEST HRAMA S5A +387 33 238 567
SEVDAHOM 2024 info@gastro-eko-fest.ba;
Festival hrane, ljekobilja i pcelinjih www.gastro-eko-fest.ba
proizvoda

BANJA LUKA RS Consulting & Trade doo, Pilanska bb,
Vv DJECIJI SAJAM Sportski centar Banja Luka 78000 B.Luka
BANJA LUKA 2024 BORIK Tel/fax: +387 51 491 197
Djeéiji festival - program za djecu, Mob: +387 65 635 083
porodifna manifestacija kontakt@djecijisajamrs.com
www.djecijisajamrs.com




HVALA NA PAZN)I!
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