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STRATEŠKO
POSLOVNO
UMREŽAVANJE

1.



1. Razvoj strategija za povezivanje

2. Identifikacija ključnih partnera i resursa

3. Povezivanje s lokalnim poslovnim zajednicama i udruženjima

1. STRATEŠKO POSLOVNO UMREŽAVANJE



KAKO?

Definisanje ciljeva1.

Analiza tržišta2.

Identifikacija ključnih partnera i resursa3.

Segmentacija partnera4.

Istraživanje partnera5.

Povezivanje s lokalnim poslovnim zajednicama i udruženjima6.



2.KOMUNIKACIJSKE
VJEŠTINE ZA
PODUZETNICE



Asertivna komunikacija: Izražavanje vlastitih potreba i stavova na jasan način i sa
poštovanjem

Izgradnja odnosa: Kako razviti i održavati uspješne poslovne odnose

Prezentacija vještina: Efikasno prezentiranje vašeg poslovnog koncepta i proizvoda/usluga

Pregovaračke vještine: Taktike za uspješno pregovaranje i postizanje win-win rezultata

2. KOMUNIKACIJSKE VJEŠTINE ZA PODUZETNICE



Izražavanje potreba i stavova

Slušanje i razumijevanje

Izgradnja odnosa

Povezivanje s ljudima

Održavanje odnosa

ASERTIVNA KOMUNIKACIJA



PRAKTIČNA VJEŽBA: 
KOMUNIKACIJA



PREZENTACIJSKE VJEŠTINE:
PRIPREMA PREZENTACIJE
JAVNI NASTUP



PRAKTIČNA VJEŽBA: 
PREZENTIRANJE



PREGOVARAČKE VJEŠTINE:
PRIPREMA ZA PREGOVORE
TAKTIKE PREGOVARANJA



RAZVIJANJE KOMUNIKACIJSKIH VJEŠTINA KLJUČNO JE ZA USPJEH PODUZETNICA JER
OMOGUĆAVA IZGRADNJU ODNOSA, EFIKASNO PREZENTIRANJE IDEJA I

PROIZVODA/USLUGA TE USPJEŠNO PREGOVARANJE S PARTNERIMA I KLIJENTIMA.



3.DIGITALNO
UMREŽAVANJE
KORIŠTENJE ONLINE PLATFORMI 
ZA POSLOVNU KOMUNIKACIJU



3. KORIŠTENJE ONLINE PLATFORMI ZA POSLOVNU KOMUNIKACIJU

FACEBOOK WHATSAPPLINKEDIN



LINKEDIN

Izrada profesionalnog profila

Povezivanje s relevantnim osobama

Aktivno sudjelovanje

Traženje poslovnih prilika



FACEBOOK GRUPE ZA PODUZETNICE

Pronalaženje relevantnih grupa

Aktivno sudjelovanje

Umrežavanje izvan grupe



WHATSAPP GRUPA ZA POSLOVNO UMREŽAVANJE

Stvaranje grupe

Definiranje pravila

Aktivno sudjelovanje



4.RAZVOJ ONLINE
PRISUTNOSTI



Izgradnja profesionalnog profila

Profilna slika

Opis profila

Ažuriranje profila

4. RAZVOJ ONLINE PRISUTNOSTI



Kvalitetan sadržaj

Interakcija s pratiteljima

NETWORKING NA DRUŠTVENIM MREŽAMA:



5.SAJMOVI I
POSLOVNI
DOGAĐAJI



Praktični savjeti za uspješno učešće na sajmovima i poslovnim događajima

Ažurirana lista sajmova - prilog od vanjskotrgovinske komore

5. SAJMOVI I POSLOVNI DOGAĐAJI



PRAKTIČNI SAVJETI ZA USPJEŠNO UČEŠĆE NA SAJMOVIMA I
POSLOVNIM DOGAĐAJIMA

Priprema i planiranje Definisanje ciljeva Istraživanje događaja

Planiranje izlagačkog prostora Aktivno sudjelovanje na događaju Interakcija s posjetiteljima

Uvezivanje s drugim sudionicima



Ažurirana lista sajmova - prilog od vanjskotrgovinske komore
5. SAJMOVI I POSLOVNI DOGAĐAJI



PRIMJER: SAJMOVI/KONGERESI/KONFERENCIJE



PRIMJER: OSTALI DOGAĐAJI I MANIFESTACIJE



HVALA NA PAŽNJI!

Q&A


